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项目提报书

◇ 申报人信息
*姓名
谢亮根

*职位
法人代表

*E-Mail
yxspw@163.com;info@3eeye.com

*联系方式-手机
18922197856

*个人履历
谢亮根，毕业后中学语文教师 6年。后下海，2年《手机维修》杂志编辑兼网站管理

员（广东人民出版社下属单位）。离职后与广州天目公司合作开办编辑部，出版《神奇

手机维修》系列 48 册。 后自办外贸公司,以自建公司网站从事服饰外贸为主。网站：

yxspw.com; hkyax.com;hotfixrhinestone.net;先后注册的公司有“广州财恒”、“广

州蓝非澳”、“香港亚星国际”、“香港蓝菲奥钻公司”，期间聘请过土耳其人、韩国

人、巴西人在公司从事外贸工作，公司网站有韩语、西班牙语、葡萄牙语、英语、中文

等语种。因网络宣传太牛，与世界知名饰品品牌 Swarovski 持续数年知识产权诉讼，从

广州中院到高院，一输一赢。信条：做事应从“根”、“本”开始。谋划必：广大、众

多、长远。

更详细个人履历请参考相应附件\高管及人力资源管理\创始人个人介绍《2026新年

总结我的前半生和开拓未来思考》及《3E国际常年展项目书》的附录——AI大模型对创

始人及项目分析篇章。
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◇项目信息

*项目名称
海南自贸港国际贸易线上线下展览平台——3E“国际常年展”项目

*企业名称
上喻有单网国际展览中心（海南）有限公司；

深圳上喻有单互联网信息科技有限公司

网站：3Eeye.com;APP(Iphone 和 Google）:3E Global B2B China Wholesale

*注册资金/年营业额
1000万/暂无

*所属行业？
海南自贸港 020国际展贸+B2B平台+进口连锁复合赛道，属于数字贸易+会展经济+跨境

服务三重政策红利赛道（国际展览、进出口贸易、新型互联网+、线上线下平台服务、企

业服务、内需大众消费）。

*项目描述（90 以内字符）

项目主题：
常年国际展厅立足海南自贸港，为全球企业提供进出口线上线下展贸一体服务。未

来不仅是出口更将把进口产品以全国连锁店形式平民化。

由基础展览平台到发展与大众消费双行。大众消费项目进一步将“广大、众多、长

久”的战略方针落实，实现“全民参与”目标。

模式及优势：
线上（B2B 商城）线下（常年展览与定期行业展）展贸一体 + 外国货连锁店亲民化

规划 + 独创对内对外营销模式（娱乐竞技与商业结合，将外国商会合作作为运营内容）

+ 集群式推广 + 创始人超强解决问题能力+ 以“利他”思维构建平台生态圈 + 以海南

自贸港为基础，实现“以外带内”。

*项目优势及亮点

核心:常年线下展厅+线上 B2B商城+外国商品连锁，解决中小企业出海获客难、信任

弱、成本高、无品牌问题。符合国家战略，以独有的线下展览启动“以外带内”，以

“利他”构建平台生态圈，项目宏观长远规划可做大做强，又能短期落地实现闭环。

1.政策唯一性:海南免签+保税+税收优惠，不可复制。

2.模式稀缺性:国内极少常年国际展厅+线上 B2B+进口连锁一体平台。

3.现金流稳健:展位费/会员费预收款，抗周期。

4.退出清晰:5年创业板 IPO。
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*市场上有没有类似产品或服务？同行分析
没有完全相同的竞争对手，本模式为完全创新性平台模式。

详细参阅《融资计划书》的市场分析章节

*该项目解决了市场哪些问题
解决中小企业出海获客难、信任弱、成本高、无品牌问题。

对 99%的厂商而言，国际参展都是一种奢侈的梦想。而我们通过线上线下，借助国

家海南自贸港战略轻易为他们实现“国际常年展”出。

3E名品国际展览中心（实物集群式营销），让展览不仅是找销路，更是展现实力、

创立品牌、建立信任、反低价竞争的必由之路。这也是我们平台如何提升客户粘性的重

要思考方向：展览是摆脱网络平台低质低价恶性竞争的主要渠道；展览是做品牌建立信

任的重要手段；展览是做国际贸易长久合作的重要载体。构建平台最终护城河：真实的

为平台厂商带来订单和客户！

*商业模式或盈利点介绍

商业模式：线上线下展贸一体+“集群式推广”+“娱乐运动竞技贯穿于工作事业商务

全过程”+“外国商会合作”+“利他性资源整合”。

盈利模式：短期为生存发展采用展贸结合。长远以线上线下展览服务为核心,“名品国

展”常年展位服务套餐制会员制，加定期展收费，线上 VIP收费、广告费、其他衍生品

如国外商品服务连锁店（外国土货士多店、巴西原咖馆、北欧原酒吧）。

◇融资需求

*融资目标
20000万元

*融资用途
1.启动线下展览项目

2.组织架构及营销推广

3.完善线上平台

4.日常运营

*本轮出让股权
15%
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*项目阶段
√线上产品已发布 √线下展厅筹备中

*本轮融资轮数
√天使轮

*早期投资方（如超过一次融资经历，提供再早之前的投资方名称）

无

*账面现金
10 万元（目前处于创始人不断注资状态）

*每月开销
10 万元

*公司股权结构
谢亮根 62%
谢丰蔚 38%

*需要资方哪些资源
资本运作

申请人签名：

谢亮根

填表日期：2026 年 4月 28 日


